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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique : EURL
Ancienneté de la société : Plus de 10 ans
Localisation du siege : Gard, Languedoc-Roussillon, France

Résumé général de l'activité

Entreprise spécialisée dans les activités de chaudronnerie, ferronnerie et métallerie-
serrurerie.

Elle assure la conception, la fabrication et la pose de menuiseries métalliques et de
travaux de construction métallique.

A propos de la cession

Type de cession envisagée : Majoritaire
Raison principale de la cession : Changement d'activité du dirigeant

Eléments chiffrés

En k€/année 2023 2024 2025 2026

CA 2 600 2 500 1600




En k€/année 2023 2024 2025 2026

Marge brute

EBE 170 170 180

Résultat exploitation

Résultat net

Nb. de personnes 19

Position / concurrence

Positionnement par rapport au marché

Le chiffre d'affaires est réalisé pour 80% avec des collectivités sur appels d'offre et
pour 20% avec des entreprises générales comme SOGEA, VINCI, SPIE, EIFFAGE.
Travaux en neuf et rénovation, variable selon les années.

Concurrence

Non précisé

Points forts / faibles

Points forts

Equipe jeune et expérimentée (moyenne d'age de 45 ans, ancienneté moyenne de 8
ans).

La société dispose d'un atelier de fabrication et d'un atelier de thermolaquage.

Complément d'information

Eléments complémentaires

Prix de cession souhaité : Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.



Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur le dossier : 100 k€ k€
Compléments, spécificités

Chiffre d’affaires en recul en 2025 lié au décalage de deux gros chantiers.
Carnet de commandes signées de plus de 3 M€.

Equipe structurée : 1 conducteur de travaux, équipes de pose, équipes dédiées a la
fabrication et équipes dédiées au thermolaquage.

Profil de repreneur rechercheé
Personne physique ou morale
Complément sur le profil de repreneur recherché

Ingénieur, gestionnaire, connaissance métier, croissance externe.



