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Fabricant de pieces sur mesure a destination des industries ferroviaire et
aéronautique
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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique : SAS

Ancienneté de la société : Plus de 10 ans
Localisation du siege : Franche-Comté, France
Département : Confidentiel

Résumé général de I'activité

L'activité est principalement orientée dans la fabrication de pieces sur mesure a destination de
nombreuses industries dont le ferroviaire et I'aéronautique.

Elle englobe également I'ensemble des process en mécatronique :
- Conception et réalisation de prototypes.

- Assemblage.

- Usinage en petite série.

L'entreprise affiche une forte orientation « solution sur mesure », combinant savoir-faire industriel,
réactivité et équipements performants pour répondre aux exigences techniques les plus élevées.

A propos de la cession

Type de cession envisagée : Majoritaire
Raison principale de la cession : Autre
Compléments : Cession pour convenances personnelles.

Eléments chiffrés

En k€/année 2022 2023 2024 2025




CA 1800 2425 2420 2430
Marge brute

EBE 250 500 700 670
Résultat exploitation

Résultat net 200 400 460 470
Nb. de personnes 12 12 12 12

Autres chiffres

Fonds propres : 765 k€
Intitule_dettes : 250 k€
Trésorerie nette : 485 k€

Position / concurrence

Positionnement par rapport au marché

L'entreprise occupe un créneau technique exigeant au sein du secteur de la mécanique de
précision. Elle se distingue par sa capacité a produire des piéces unitaires, petites séries et
ensembles complexes (machines spéciales de petite taille) destinés a des applications a forte
valeur ajoutée. Son positionnement intermédiaire hautement qualifié lui permet de répondre a des
clients recherchant souplesse, expertise et fiabilité. Acteur agile et technologique, reconnu pour sa
précision et sa capacité d'adaptation, I'entreprise propose des solutions aux besoins spécifiques
des industriels.

Concurrence

Le marché de la mécanique de précision est tres atomisé : La concurrence provient
essentiellement de PME régionales dotées d'un parc machines similaire. L'entreprise se différencie
sur trois axes majeurs : - Sa polyvalence technique : Maitrise du tournage, fraisage , rectification,
microbillage, électroérosion, rectification, rodage, métrologie, ... - Sa capacité dimensionnelle
étendue : Machines adaptées aux pieces jusqu'a 2 m de longueur. - Sa culture du sur-mesure :
Approche projet, accompagnement des la conception, qualité d'exécution. Sa réputation locale et
sa proximité avec les bassins industriels de son territoire en font un partenaire reconnu des grands
donneurs d’ordre régionaux et suisses.

Points forts / faibles

Points forts



Un savoir-faire historique.

Une maitrise compléte de la chaine de production, de la conception de prototype a la série en
passant par I'assemblage et la construction de machines spéciales.

Une réactivité et une relation client directe, favorisant la fidélisation.

Un parc machines récents et polyvalents, garantissant la qualité et la productivité.

Un position géographique stratégique, au cceur d'un bassin industriel a forte densité mécanique.
Points faibles

Une taille limitée.

Aucune démarche commerciale.

Complément d'information

Eléments complémentaires

Prix de cession souhaité : 2 520 k€

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur le dossier : 380 k€ k€
Compléments, spécificités

La société cloture au 31 décembre de chaque année. Les données 2025 sont des données
prévisionnelles.

L'immobilier sera céder en méme temps que les titres.

Dans le cadre de l'article L561 -1 et R561 pour les décrets, du code monétaire et financier (LCB-
FT), le cabinet pourra demander aux acquéreurs potentiels de certifier les coordonnées du
bénéficiaire réel de I'acquisition (personne physique ou morale) ainsi que le montant et l'origine des
fonds apportés a l'opération.

Profil de repreneur recherché

Personne physique ou morale

Complément sur le profil de repreneur recherché

Plusieurs profils de repreneurs peuvent satisfaire a cette reprise.



