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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique : Non communiquée
Ancienneté de la société : Moins de 5 ans

Localisation du siége : Suisse du Nord-Ouest, Suisse
Département : Confidentiel

Résumeé général de I'activité

L'entreprise opére dans la location de véhicules de sport et de luxe, principalement en Suisse et
dans les régions transfrontaliéres.

Elle propose une flotte détenue a 100?% composée actuellement de 2 modéles de sport luxe entré
de gamme, sa cible = destinée a une clientele premium (dirigeants, entrepreneurs, touristes
fortunés, influenceurs).

L'activité se distingue par un service sur-mesure?: livraison personnalisée, assurance tous risques,
chauffeur privé sur demande, accompagnement client a chaque étape.

Depuis son lancement local en 2024, la société a démontré la robustesse de son modeéle
économique avec une croissance rapide du chiffre d'affaires, un taux élevé de satisfaction et de
récurrence client et une demande supérieure a I'offre disponible, notamment lors des week-ends et
périodes touristiques.

L'entreprise s'appuie également sur des partenariats média, événementiels et stratégiques pour
renforcer sa notoriété et générer des leads qualifiés.

Face a une demande croissante, non seulement les week-ends et également en semaine et des
refus fréquents en raison d'un manque de disponibilité, ainsi qu'un intérét marqué pour des super-
cars a forte valeur ajoutée, I'entreprise envisage une expansion ambitieuse.

Une levée de fonds de 1,25 million CHF est prévue pour financer I'agrandissement de la flotte,
I'ouverture d'un showroom, le renforcement des équipes et le déploiement d'une stratégie
marketing innovante.



En plus

La société posséde une ou plusieurs marques déposées a l'inpi

A propos de la levée de fonds

Type d'opération : Renforcement des fonds propres

Options d'Investissement : Obligations Simples : -
Rendements fixes attractifs. - Intéréts annuels, capital
remboursé a I'échéance. - Durées variées, rendements
progressifs. Actions Ordinaires : - Devenez actionnaire et
soutenez la croissance de la société. - Engagement demandé
: 5 ans. - Valorisation basée sur ses performances.

Montant recherché : 1250 k€
Participation proposée : Minoritaire

Explication de la levée de fonds :

Eléments chiffrés

En k€/année 2022 2023 2024 2025

CA 85 720

Marge brute

EBE 30 250

Résultat exploitation

Résultat net

Nb. de personnes 1

Autres chiffres

Fonds propres : 100 k€

Position / concurrence

Positionnement par rapport au marché

L'entreprise se positionne sur le segment premium de la location de véhicules sportifs et de luxe en
Suisse, avec une implantation stratégique dans une région transfrontaliere a fort potentiel. Elle



cible une clientele exigeante — dirigeants, entrepreneurs, influenceurs et touristes internationaux —
recherchant des expériences exclusives, principalement sur des périodes courtes et lors
d’événements ou week-ends. La proposition de valeur repose sur la maitrise totale de la flotte
(détention a 100?%), un service sur-mesure et une expérience client haut de gamme, dans un
marché local encore sous-exploité par les grands acteurs. L'entreprise se positionne sur le
segment premium de la location de véhicules sportifs et de luxe en Suisse, avec une implantation
stratégique dans une région transfrontaliére a fort potentiel. Elle cible une clientéle exigeante —
dirigeants, entrepreneurs, influenceurs et touristes internationaux — recherchant des expériences
exclusives, principalement sur des périodes courtes et lors d’événements ou week-ends. La
proposition de valeur repose sur la maitrise totale de la flotte (détention a 100?%), un service sur-
mesure et une expérience client haut de gamme, dans un marché local encore sous-exploité par
les grands acteurs.

Concurrence

Le marché suisse de la location de véhicules de prestige est actuellement dominé par quelques
acteurs concentrés dans les grandes métropoles (Geneve, Zurich, Lausanne), souvent avec des
flottes mutualisées ou sous-traitées. En dehors de ces péles, l'offre reste limitée, notamment dans
les zones touristiques et transfrontaliéres, ce qui laisse un espace de différenciation important. Par
ailleurs, la concurrence structurelle est faible sur le segment des super-cars trés haut de gamme et
sur les services annexes (showroom, événementiel, covering).

Points forts / faibles

Points forts

Positionnement géographique différenciant : Implantation dans une zone stratégique a la croisée
des marchés suisse, francais et allemand, avec un acces privilégié a une clientéle internationale.

Flotte détenue a 100?% : Contrdle total de la qualité, de la disponibilité et de la rentabilité des
véhicules, garantissant une expérience irréprochable.

Demande supérieure a l'offre : Activité concentrée sur les week-ends, avec une forte tension sur la
disponibilité des véhicules et des refus réguliers de réservations, en particulier pour certains
modeles de supercars.

Partenariats stratégiques : Collaboration avec des influenceurs, organisateurs d’événements,
hotels et conciergeries pour renforcer la notoriété et générer des leads qualifiés.

Croissance rapide et rentabilité : Chiffre d'affaires en hausse dés la premiere année, ticket moyen
éleve, fidélisation de la clientéle et taux de récurrence supérieur a 20?%.

Plan de développement ambitieux : Extension de la flotte, ouverture d’un showroom d’exception,
diversification des revenus grace a des services complémentaires.

Marché en forte expansion : Secteur porté par le tourisme haut de gamme, la mobilité statutaire et
la demande croissante d’expériences personnalisées.



Points faibles
Flotte limitée a ce stade.

La taille actuelle de la flotte restreint la capacité a répondre a la demande, en particulier lors des
pics d'activité et pour certains modéles tres prisés.

Dépendance a une clientele premium.

La croissance repose sur un segment de clientele a fort pouvoir d'achat, une diversification avec la
clientéle business est d’'ores et déja prévue.

Manque de notoriété nationale.

La marque bénéficie d'une visibilité locale et régionale, mais reste encore peu connue a I'échelle
nationale ou internationale.

Complément d'information

Elements complémentaires
Compléments, spécificités

Depuis son lancement en Suisse en juin 2024, I'entreprise a démontré la solidité de son modéle
économique et la qualité de son exécution. Avec deux véhicules de luxe d'entrée de gamme, elle
affiche une satisfaction client élevée et un potentiel de croissance prometteur.

L'activité, saisonniére, connait des pics en hiver et en été. L'absence de véhicules adaptés a I'hiver
a freiné les locations, mais l'arrivée prochaine de SUV/4x4 répondra aux besoins des stations de
ski et de la clientele hivernale.

Les performances 2024/2025 confirment une forte demande pour des véhicules alliant esthétique
et expérience haut de gamme. L’'urgence d’élargir la flotte est soulignée par le nombre élevé de
demandes non satisfaites.

Objectifs de développement :

L'entreprise vise a lever 1,25 million CHF pour financer quatre axes clés :

- Extension de la flotte: Augmenter le nombre de véhicules de luxe pour répondre a la demande
croissante.

- Showroom d'exception : Créer un espace exclusif avec services premium (protection, nettoyage)
et expérience client unique.

- Renforcement des équipes : Recruter et former des talents pour maintenir I'excellence
commerciale et opérationnelle.

- Stratégie marketing ambitieuse : Accroitre la notoriété via des campagnes innovantes sur les
marchés ciblés.

Profil d'investisseur



Personne physique ou Personne morale ou Fonds d'investissement
Complément sur l'investisseur

Aussi bien des investisseurs passifs qu'actifs.



