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Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique : SASU

Ancienneté de la société : Plus de 10 ans
Localisation du siége : Haute-Normandie, France
Département : Confidentiel

Résumeé général de I'activité

Entreprise basée en Normandie spécialisée dans la distribution de pieces détachées, de piéces
d'usure, d'accessoires d'élevage et d'outillage pour le domaine agricole.

Elle est reconnue pour son expertise, sa réactivité grace a son stock important et la qualité de son
service client.

Site internet marchand complet avec un important potentiel de développement.
Force commerciale terrain couvrant le territoire national.

ERP performant.

A propos de la cession

Type de cession envisagée : Majoritaire
Raison principale de la cession : Départ a la retraite

Eléments chiffrés

En k€/année 2022 2023 2024 2025




CA 4 200 4 000 3 800

Marge brute

EBE 40 10 -55

Résultat exploitation

Résultat net

Nb. de personnes 12 12 12

Autres chiffres

Fonds propres : 310 k€

Position / concurrence

Positionnement par rapport au marcheé

Clientele nationale : 85% Concessionnaires et réparateurs de machines agricoles et 15%
agriculteurs. Large gamme de produits disponible en stock intégrant un catalogue de 200 000
références avec 15 000 références stockés.

Concurrence

Non précisé

Points forts / faibles

Points forts

Service clients réactif.

Large gamme de produits.

Portefeuille clients diversifié.

Site web marchand.

Force commerciale couvrant le territoire national.

ERP performant.




Complément d'information

Eléments complémentaires

Prix de cession souhaité : Le vendeur n'a pas souhaité préciser le prix de cession.

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur le dossier : 250 k€ k€
Compléments, spécificités

EBE retraité.

Profil de repreneur recherché

Personne morale

Complément sur le profil de repreneur recherché

Activité concurrente, concessionnaires ou groupements d'achats de matériel agricole.



