fusacq

CV repreneur : 301608

Son profil / parcours

Il habite : Tervuren
Age : 44 ans
Sa formation : Associé 1 :

10 ans d’expérience en private equity (Europe / Asie).
Expertise en stratégie, levée de fonds, expansion internationale et
constitution d’équipes performantes.

Associé 2 :

16 ans d’expérience en direction opérationnelle chez Decathlon.

Solide expérience dans les opérations, la distribution et I'exécution.
Parcours professionnel : Associé 1 :

Cofondateur et développeur d'une insurtech de premier plan, passée de 0

a plus de 200 employés, avec plus de 100 M€ levés en capital.

Deux associés :

Combinaison unique d'expertises entrepreneuriales, financiéres et
opérationnelles.

Excellentes compétences en recrutement et en leadership.

Parfaitement bilingues et biculturels (flamand et francais), avec des
réseaux solides dans les deux communautés.

Réseau étendu et de confiance en Belgique et a l'international.

Un partenariat familial engagé, porté par une vision a long terme et des
valeurs fortes.

Société recherchée

Titre société recherchée : MBI : Services B2B / production légere / niches
industrielles / ...

Secteurs d'activite recherches : Industrie traditionnelle et agroalimentaire et Services aux
entreprises



Description société recherchée :

Localisation recherchée :

Valorisation recherchée :

Montant de son apport :

Dans sa démarche le repreneur est
ouvert a :

Secteurs d'intérét :

- Marchés en croissance / opportunités de consolidation.
- Services B2B avec revenus récurrents.

- Production Iégere / niches industrielles avec potentiel de
consolidation.

- B2Retall.

- Ouverts a des secteurs connexes avec une position de
marché défendable.

Secteurs exclus

- Activités B2C.

- Activités de négoce (faible valeur ajoutée).
- Construction.

Caractéristiques de I'entreprise :

Activité stable, rentable, avec revenus récurrents ou
récurrence importante.

Potentiel de stratégie buy-and-build (localement et &
I'international).

Marges solides ou potentiel significatif d’expansion de
marge.

Base de clientéle diversifiée.

Critéres financiers :

EBITDA : entre 0,5 M€ et 3 ME.

Apport en fonds propres : idéalement autour de 1 M€,
jusqu’a 2 M€ selon I'opportunité.

Structure de financement : LBO agressif / solides relations
bancaires déja en place.

Géographie

Siege en Belgique privilégié.

Ouverts au nord de la France, sud des Pays-Bas,
Luxembourg.

France (33)

5000k€ & 20000k€

1500k€

- Une reprise totale seul ou avec un ou des associés déja
identifiés



